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本报晋城讯 为 抢 抓 年 初“ 旺
季”营销先机，近期，阳城农商银行营
业部紧盯短板、精准发力，采取线上
与线下相结合的方式在辖内开展了
一系列宣传营销活动，营造浓厚的营
销氛围，有效推进了各项经营指标稳
步提升。

强化对接促联动。新年伊始，该
行营业部便对存量对公客户进行梳
理，着力在对公业务上挖掘潜力，并
积极与财政、社保、卫健等部门进行
对接，了解最新的业务政策，主动“碰
撞”业务“火花”。同时，扎实做好“五

进”工作，地毯式走访辖内小微企业，
通过“零距离”交流，了解企业经营状
况，加强金融产品和服务的宣传引
导，详细介绍金融产品和服务方案，
确保小微企业应知尽知、应享尽享，
让农商行的金融“活水”惠及更多小
微企业。

广泛宣传造氛围。该行营业部内
外勤密切配合、分工协作，以电话营销
为抓手，对目标客户进行电话拜访，重
点宣传最新活动、预约客户到场时间，
力求通过细致安排实现获客目标。此
外，充分发挥前期建立的社区“关键

人”作用，通过他们在社区、商圈的日
常社交平台及微信群中推送该行的

“旺季”金融产品和服务信息，同时对
各类金融咨询及时在线答疑解惑，最
大化地提升各类“旺季”优惠活动的知
晓率和参与度。

优质服务暖人心。该行营业部合
理调配人力，抽调业务骨干组成“阳
光银行”金融小分队，携带移动设备
深入辖内社区为广大“三农”朋友开
展社保代缴、气费代缴等各类便民服
务，并现场为大家介绍常见的电信诈
骗种类及防范电信诈骗小技巧等相关

知识，受到广大群众的一致好评。同
时，还同步开展了存量客户“老带新”
活动，以存量客户为纽带，通过增优
惠、添服务、送好礼等方式拓展新客
户，把金融服务做到极致，以点带面，
形成了客户裂变效应，从而实现了挖
存量、拓增量。

截至目前，该行营业部已“面对
面”对接12个对公客户、电话拜访420
余户社区居民，取得了对公存款新增
2700 万元、储蓄存款新增 1800 万元、
用信户数新增64户的好成绩。

（白李东）

阳城农商银行营业部阳城农商银行营业部

开展宣传营销活动开展宣传营销活动 有效提升各项经营指标有效提升各项经营指标

腊七腊八，冻掉下巴。1月6日恰逢我国的传统节日腊八节，襄汾农商银行工会开展了“浓情
腊八节、温暖户外行”主题关爱活动，组织工作人员对蓝天清洁公司的环卫工人进行了慰问，并
为他们送上装有黄豆、绿豆、红豆及棉手套的腊八节大礼包，让奋战在一线的户外劳动者感受到
了该行工会驿站的温暖。 李俊鸿 摄

本报长治讯 自首季“开
门红”活动启动以来，屯留农商
银行迅速行动，组织开展各项
厅堂活动，为各项业务发展积
蓄力量。

该行余吾支行充分发挥人缘
地缘优势，以客户需求为主导，持
续开展各种惠民、利民厅堂活动，
鼓励周边客户积极参与，加强网
点与客户的沟通交流，打造暖心
的厅堂服务，增强客户粘性，促进

各项业务更上一层楼。
该行高头寺支行充分挖掘

客户群体潜力，从客户服务、厅
堂布置等方面着手，营造出喜
庆祥和的迎新氛围，并积极发
挥厅堂营销“主阵地”作用，由
工作人员向客户介绍各项趣味
活动的同时，结合日常工作，发
挥自主营销意识，扎实做好各
类客户资源挖潜工作，提升网
点效能。 （陈雅媛）

屯留农商银行

开展各项厅堂活动 推动金融业务发展

本报忻州讯 近日，轩煤
公司刘家梁矿工会女工委在全
矿开展“家风润矿区”家庭文明
建设活动，倡导全矿员工树立
正确的家庭观念，增强家庭责
任意识，带动全矿员工营造积
极向上、和谐、幸福的良好家庭
氛围。

该矿女工委组织多个家庭
拍摄优良家风短视频在矿微
信公众号展播；组织女职工开

展“家风润矿区”家风家教建
设座谈交流活动；邀请矿文明
家庭代表召开事迹分享会，分
享各自的家庭故事。

该矿通过多种活动形式，用
生动真实的家庭故事，弘扬中华
民族传统美德，展现优良家风家
教的内涵和力量，引导广大员工
从我做起，践行良好家风家教，
争做良好家风的传承者、倡导者
和践行者。 （温馨）

轩煤公司刘家梁矿工会女工委

开展“家风润矿区”家庭文明建设活动

官方快手号 征订二维码今日头条号微信公众号 官方抖音号

地 址：太原市水西关街26号 邮政编码：030002 新闻热线：0351-4660801 / 0351-4660966 广告热线：0351-4660881 订阅热线：0351-4660825

发行单位：中国邮政集团有限公司山西省分公司 印 刷：山西日报传媒（集团）印务有限责任公司 值班总编：孟庆伟 一版责编：仝雄成 二版责编：赵维民 三版责编：仝雄成 版式：侯海宏

平遥中学作为省级重点高中的佼佼者，
是承载着千年文脉、百年底蕴的知识殿堂，
位于思政教育改革创新的前沿方阵。

平遥中学致力红色资源的递进性挖掘
研究，整合平遥中学及其关联的平遥县丰富
的红色文化资源，创造性转化，创新性发展，
精心构建了具有鲜明学校特色的思政教育
体系，突出马克思主义的指导地位和共产主
义信念的灵魂塑造，推动思政课建设迈入崭
新阶段。

一、让红色资源在传承中创新

平遥中学有着光荣的革命传统和红色
基因，为思政教育提供了取之不尽、用之不
竭的宝贵财富。

平遥中学的前身是“励志中学”，是1924
年始建于陶唐大地的一座古老学府，是中国
共产党在晋中地区播洒革命火种、开展革命
活动的早期阵地之一，革命战争年代，有大
批师生奔赴延安，参加学生军，投身革命。
平遥第一个党支部的三位成员高君宇、李舜
琴、阎琳珉都与这所学校有着直接的关系。

晋冀鲁豫边区太岳中学是平遥中学的
又一个红色前身，学校为我党我军培养了

1500多名党政军地方领导干部。1949年10
月，该校与县立平遥初级中学合并为“山西
省立平遥中学”。从此，“励志的兴国宏愿”
和“太岳的革命精神”，成为平遥中学兴学育
人的强劲动力。

厚重的历史和文化也意味着沉甸甸的
责任和担当。学校为改变史料碎片化、利用
率低的状态，开展系统化思政教育学术研究，
聘请省档案馆、省图书馆专业人员立足“让文
物活起来”的理念进一步指导、分类，学校坚
持搜集汇总、研究利用，先后从省市县档案馆
和图书馆查阅到不少具有历史价值的珍贵资
料。这些珍贵的文献史料承载着重要的信
息，填补了学校红色文化资料空白。

二、积极构建思政教育体系

基于丰富的红色资源，平遥中学精心构

建了多维度、多层次的思政教育体系，旨在
通过多样化的教育形式与手段，将红色文化
深植于学生心中，让革命精神在新时代绽放
新的光芒。

1.课程与教学体系：红色文化的系统
融入

在课程设置上，学校将红色文化纳入学
校课程体系，开设了诸如“平遥中学革命史”

“红色精神传承”等专门课程，让学生通过校
情、县情，系统地学习革命历史，深刻理解红
色精神的丰富内涵与时代价值。

2.实践活动体系：亲身体验，感悟历史
学校定期组织学生到革命纪念地、红色

教育基地进行实地考察和学习，如参观平遥
县立初级中学校旧址、太岳中学纪念馆等，
让学生近距离接触革命遗迹，感受革命先烈
的英勇与伟大，从而将红色精神转化为爱

党、爱国、爱校的实际行动，从小培养学生的
社会责任感和奉献精神。

3.校园文化体系：营造红色文化氛围
学校注重营造浓厚的红色文化氛围，通

过举办红色故事会、红色经典诵读、红色歌
曲演唱等活动，让学生在参与中感受红色文
化的魅力与力量。同时，还充分利用校园广
播、校报、微信公众号等平台，广泛传播红色
文化，讲述革命先烈的英勇事迹，弘扬革命
精神，让红色文化成为校园文化的重要组成
部分。

4.师资队伍建设：提升素养，确保实效
为了确保红色文化教育的有效实施，

学校高度重视师资队伍建设。学校定期
组织思政教师进行红色文化培训和教学
研讨，提升教师的专业素养和教学能力，
让他们成为红色文化传播的引领者和践

行者。

三、思政教育初见成果

学校精心打造的校园环境，将史料、文
物，由平面变为立体，穿越历史文化时空，物
化成可读可品的校园景点。一景一故事、景
景都励志，走在校园，感受百年历史的韵味
和太行精神的伟大。

学校思政课程特色鲜明、富有个性，让
学生深入了解学校的发展历程、重要事件和
人物，增强对学校的认同感和归属感。

学校组织研学活动，将红色文化资源与
教育教学紧密结合，通过实地考察、亲身体
验等方式，深入了解平遥革命历史，感受红
色文化的魅力。

站在新的历史起点上，平遥中学将继续
秉承“敬业乐群”的书院遗风，传承励志的兴
国宏愿、太岳的革命精神，践行“坚定、团结、
求实、创新”的校训，努力培养更多具有红色
基因、时代担当的新时代青少年。学校的每
一位老师满怀教育激情，心怀历史责任，相
信在未来的发展阶段，平遥中学的红色革命
精神将继续发扬光大，为中华民族的伟大复
兴贡献更多的力量！

平遥中学平遥中学：：传承红色基因传承红色基因 打造特色思政打造特色思政
■■ 李慧李慧 胡海平胡海平

本报太原讯 在日益激烈的行
业竞争中，高质量客户管理显得尤为
重要。近年来，清徐农商银行在“以
客户为中心”服务理念的基础上，创
新推出了优产品、早行动、精对接、勤
回访的“四点联动”工作运营机制，将
人员、渠道、服务更多向获客活客倾
斜，进一步优化客户体验、提升客户
价值。

产品创新“为客户”。该行通过
常态化、精细化的客户分析，围绕
不同客户群体的金融需求和风险
偏好，推出了微捷贷、醋都贷、烟草
贷等特色贷款产品，天使乐存、养
老乐存等特色存款产品，打造了覆
盖广、内容全、服务好的产品体系，
满 足 不 同 客 户 的 差 异 化 金 融 需
求。其中，“天使乐存”专为未满 18
周岁的客户量身打造，300 元起存，
存款期限一年、三年、五年，存款方
式采用较为灵活的“零存整取”，满
足儿童客户教育成长方面点滴积
累 、储 蓄 规 划 的 金 融 需 求 ；“ 微 捷
贷”是一款为小微企业主和个体工
商户打造的专属普惠型信贷产品，
用于支持县域范围内的批发零售
业、餐饮住宿业、物流运输业、文化

旅游业及与民生保障相关行业的
生 产 经 营 和 资 金 周 转 ，具 有 授 信
高、期限长、利率低等特点，已累计
为超过 100 户小微企业和个体工商
户提供贷款支持。

提前谋划“早对接”。面对快速
变化的市场环境和客户需求的多样
化，该行提前谋划，不仅密切关注政
策导向和市场动态，还深入了解客
户需求，用前瞻布局、稳健经营的审
慎态度，理清客户服务方向和工作
重点。在此基础上，针对不同年龄、
不同行业、不同需求客户，该行分类
制定详细的客户管理方案。例如，
对存款结构及客户的风险偏好、收
益性进行深入分析后，及时调整服
务策略，今年首季“开门红”将一年
期定期存款利率一浮到顶，加大了
存款产品的吸引力，在稳定老客户
的 同 时 ，对 拓 展 新 客 户 有 积 极 作
用。此外，通过丰富多彩的营销活
动和优质的服务体验，注重厅堂宣
传与业务经营有机结合，利用线上
线下多种渠道，加强与客户的互动
和沟通，深入地了解客户需求，吸引
更多优质客户资源。同时，针对老
年客户、因病或残疾无法到网点办

理业务的特殊客户群体，通过便携
式发卡机、移动展业设备等，将服务
直接送到客户家中。

提升素质“强队伍”。该行结合
自身实际情况，通过完善客户经理考
核机制、构建客户经理评价体系，对
客户经理的业务拓展能力、工作业绩
及风控管理能力进行全方位、全过程
的考核与评估。同时，还注重加强客
户经理的知识培训和能力提升，定期
组织客户经理参加行内培训、行外学
习等，帮助他们及时掌握最新的金融
政策、市场动态和产品信息，客户经
理队伍的整体素质和服务水平得到
显著提升。目前，已拥有70余名专业
的客户经理，他们以客户为中心，积
极为客户提供全方位的金融服务。
同时，依托“晋享e付”业务，加大对商
户专管员的“客户服务能力”考核，拓
展商户数量的同时，激励商户专管员
进行客户需求精细化管理，特别是在
实地走访、深入了解后，为客户提供
一对一服务，进一步满足客户需求、
提升客户粘性。涉及产品延伸、需求
增加时，及时采取“跨岗位”联动，为
客户提供更加周到的服务。

（罗芬芬）

清徐农商银行：创新推出“四点联动”工作运营机制

1月8日，在位于夏县水头工业园区的山西晨丰交通设备制造
有限公司，工人们抢抓春节前有限时间，有序开展生产作业。

姚中吉 摄
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新闻

本报忻州讯 近年来，
农行忻州分行认真落实市
委、市政府关于金融服务实
体经济安排部署和中小微企
业融资协调机制有关要求，
主动对接企业需求，积极宣
传各项惠企政策产品，充分
发挥金融稳市场降成本促发
展的保障作用。2024年，该
行持续加大小微企业信贷资
金倾斜力度，有效缓解小微
企业融资难题，累计向 379
户普惠法人企业发放贷款
10.27亿元，为忻州经济发展
注入强劲动力，充分彰显了
该行在落实国家政策、服务
实体经济方面的积极作为。

加大营销宣传力度，拓
宽企业融资渠道，提升企业
获贷率。该行依托“微捷贷”
线上贷款产品，精准营销纳
税等级优质客户，分别对辖
内纳税等级为AB级、“小巨
人”、农业产业化龙头企业以
及专业镇企业等客户进行名
单对接营销，助力其生产经
营活动顺利开展，进一步激
发市场主体活力。

降低企业融资门槛，减
轻企业担保压力，助力小微
企业轻装上阵。2024 年以
来，该行不断加大对小微企
业信用贷款支持力度，积极
提升小微企业信用贷款占

比，依托纳税、账户流水、金融资产等模
型测算方式，共向 278 户小微企业办理
线上信用贷款 5.5 亿元，通过批量担保
业务，向 85 户小微企业发放信用贷款
4.2亿元，有效降低企业融资门槛。

优化相关信贷政策，加大“专精特
新”制造业企业支持力度，推动产业结构
优化升级。为更好地服务“专精特新”

“小巨人”企业，该行严格贯彻国家培育
壮大“专精特新”等企业的战略部署，优
化了相关信贷政策，包括扩大押品范围、
下放审批权限、降低准入门槛等政策措
施，共向24户“专精特新”企业办理“科技
e贷”授信1.97亿元，为这些企业创新发
展提供充足的资金保障，助力其在细分
领域做大做强，提升区域产业竞争力。

落实减费让利政策，加大无还本续
贷工作落实力度，缓解企业资金周转压
力。该行严格执行“七不准”“四公开”要
求，坚决落实“两禁两限”规定，多措并举
减轻小微企业负担，对普惠型小微企业
执行最低3%年利率，主动承担50户企业
客户涉及融资的抵押登记费、评估费、赋
强公证费等合计69.6万元，让小微企业
享受到实实在在的政策红利。同时，加
大对普惠客户存量贷款接续政策的落实
力度，运用“续捷e贷”产品，对接到期贷
款，向15户企业办理“续捷e贷”3404万
元，办理展期300万元，有效缓解了企业
资金周转压力，避免因资金链断裂影响
企业正常经营，保障企业生产经营活动
的连续性和稳定性。 （王灿）
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本报太原讯 省商务厅市场监测显示，1月1日—7日，全省生
活必需品市场供应充足，价格运行有涨有跌，具体监测情况如下。

粮食类：粮食类零售均价5.7元/公斤，周环比微降0.38%。
其中，小包装大米6.31元/公斤，周环比微降0.79%；小包装面粉
5.05元/公斤，周环比微涨0.4%。

食用油类：桶装食用油类零售均价18.24元/升，周环比微
降 0.64%。其中，豆油 12.77 元/升，菜籽油 16.88 元/升，调和油
15.7元/升，周环比分别微降0.86%、0.39%、0.46%；花生油27.96
元/升，周环比持平。

禽类：白条鸡零售价22.04元/公斤，周环比下降1.23%。
蛋类：鸡蛋零售价10.03元/公斤，周环比持平。
猪肉：白条猪肉批发价22.18元/公斤，周环比下降1.68%。
蔬菜类：蔬菜类批发均价4.51元/公斤，周环比上涨1.56%。其

中，价格涨幅较大的品种有豆角、辣椒，分别为8.89元/公斤、6.19元/公
斤，涨幅分别为17.18%、12.9%；价格降幅较大的品种有大白菜、胡萝
卜，分别为0.99元/公斤、2.41元/公斤，降幅分别为8.25%、6.36%。

水果类：水果类批发均价为 6.19 元/公斤，周环比上涨
1.43%。其中，香蕉 5.49 元/公斤，葡萄 8.01 元/公斤，梨 4.38
元/公斤，西瓜 4.91 元/公斤，周环比分别上涨 0.68%、1.86%、
0.62%、1.92%；苹果6.63元/公斤，周环比持平。

预计本周，各类生活必需品市场供需基本平衡。猪肉价格
将小幅回落，水果及蔬菜价格呈现季节性波动上涨走势，粮油、
鸡蛋、禽类价格运行平稳。 （常慧）
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